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粘
育
嘉 

「
解
決
問
題
」
創
造
企
業
價
值

面
對
競
爭
激
烈
的
印
刷
市
場
，
粘
勝
企
業
接
班
人
粘
育
嘉
，
以
「
服
務
」
為
企
業
開
創
新
藍
海
，
運
用
自
身
人
脈
，
為
客

戶
「
解
決
問
題
」
，
創
造
企
業
價
值
。                                  

採
訪
、
攝
影
／
洪
詩
茵   

部
分
圖
片
提
供
／
粘
勝
企
業

粘
勝
企
業 

服
務 

品
質 

負
責

創
立
於
一
九
八
九
年
的
粘
勝
企
業
，

從
自
粘
商
標
貼
紙
出
發
，
因
應
市

場
需
求
及
變
化
，
並
發
展
包
裝
印
刷
業
務
，

服
務
項
目
包
含
自
粘
商
標
、
紙
盒
紙
袋
、

彩
色
貼
紙
、
布
標
吊
卡
、
名
片
目
錄
、
信

封
信
紙
、
紋
身
貼
紙
、
轉
貼
貼
紙
等
。
其

第
二
代
接
班
人
粘
育
嘉
先
生
自
接
下
經
營

棒
，
一
步
一
腳
印
地
跌
撞
出
屬
於
自
己
的

經
營
模
式
，
在
「
大
者
恆
大
」
的
印
刷
市

場
中
，
夾
縫
求
生
，
為
粘
勝
企
業
開
創
新

商
機
。

轉
換
心
態 

發
掘
客
戶
需
求

  

談
起
接
棒
的
過
程
，
學
生
時
期
，
粘
育

嘉
就
已
粗
略
有
了
接
班
的
想
法
，
因
此
選

讀
美
術
工
藝
科
系
，
畢
業
後
也
沒
有
意
外

地
到
粘
勝
擔
任
業
務
工
作
。
然
而
，
有
想

法
與
真
正
做
好
接
班
準
備
畢
竟
不
同
，
粘

育
嘉
坦
言
：
「
初
期
在
粘
勝
工
作
時
，
因

為
還
有
父
親
及
廠
長
在
上
面
撐
著
，
所
以

心
態
還
未
轉
換
，
直
到
廠
長
離
職
，
我
才

開
始
有
了
危
機
意
識
。
因
為
過
往
的
客
戶

經
營
全
交
付
廠
長
，
每
家
客
戶
的
習
慣
、

脾
性
，
我
完
全
不
得
而
知
，
對
包
裝
紙
盒

印
刷
及
廠
務
，
並
不
瞭
解
，
我
只
能
硬
著

頭
皮
承
接
下
來
，
一
步
步
慢
慢
與
客
戶
建

立
交
情
，
一
步
步
熟
悉
廠
務
，
更
要
一
步

步
去
了
解
印
刷
生
產
的
過
程
，
精
進
自
己

的
專
業
知
識
，
大
約
花
了
半
年
時
間
，
才

慢
慢
理
順
手
上
的
業
務
。
」

  

過
去
單
純
擔
任
業
務
的
粘
育
嘉
，
並
不

會
談
其
他
印
務
工
作
細
節
，
但
接
棒
廠
務

之
後
，
他
才
發
現
，
客
戶
脾
性
百
百
種
，

有
些
客
戶
交
付
業
務
，
只
會
說
明
需
要
甚

麼
產
品
的
包
裝
，
卻
不
會
詳
細
表
明
自
己

的
需
求
，
這
時
候
就
要
靠
引
導
，
讓
客
戶

講
出
他
們
的
真
正
需
求
，
才
能
提
高
客
戶

滿
意
度
，
並
降
低
產
品
誤
差
率
。
也
是
在

這
樣
與
客
戶
交
流
、
搏
感
情
的
過
程
中
，

粘
育
嘉
漸
漸
摸
索
出
專
屬
他
自
己
的
一
套
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為提供客戶更即時、全面的服務，粘育嘉購進數位
印刷機台。



27 2017　SEP　RICH 達人   

財富學苑 RICH Wealth

「
全
服
務
」
經
營
模
式
，
運
作
至
今
已
有

七
年
時
間
。

獨
創
「
全
服
務
」
經
營
模
式

  
粘
育
嘉
表
示
，
每
當
與
客
戶
洽
談
案
件

時
，
客
戶
常
會
突
然
神
來
一
筆
，
拿
出
一

個
盒
子
或
包
裝
，
詢
問
他
有
沒
有
認
識
可

以
製
作
該
產
品
的
廠
商
，
為
了
贏
得
客
戶

信
任
，
他
總
是
抱
持
服
務
精
神
，
全
力
為

客
戶
解
決
問
題
，
即
便
是
自
己
不
瞭
解
的

事
務
，
也
會
在
了
解
需
求
後
，
協
助
詢
問
、

找
到
解
決
之
道
，
甚
至
提
出
建
議
。
因
為

不
斷
有
客
戶
尋
求
協
助
，
粘
育
嘉
才
恍
然
，

原
來
這
麼
多
客
戶
都
有
同
樣
需
求
。
為
了

協
助
客
戶
解
決
問
題
，
粘
育
嘉
總
是
不
遺

餘
力
地
去
問
、
去
學
、
去
看
，
也
讓
他
慢

慢
累
積
了
龐
大
的
上
下
游
相
關
產
業
人
脈

網
絡
，
客
戶
只
需
一
通
電
話
，
從
設
計
、

印
刷
、
包
裝
、
到
出
貨
，
粘
育
嘉
提
供
一

條
龍
的
服
務
，
客
戶
無
需
自
行
找
廠
商
進

行
包
裝
及
出
貨
工
作
，
一
應
事
務
，
他
都

能
夠
處
理
得
妥
妥
當
當
。

  

就
是
這
樣
的
「
全
服
務
」
模
式
，
讓
粘

勝
在
印
刷
大
廠
的
低
價
攻
勢
下
，
還
能
在

業
界
佔
有
一
席
之
地
，
雖
然
價
錢
沒
有
大

廠
優
勢
，
但
服
務
卻
勝
出
許
多
。
粘
育
嘉

戲
言
：
「
我
做
的
不
是
生
產
業
，
而
是
服

務
業
！
」
透
過
多
看
、
多
學
、
多
問
，
粘

育
嘉
隨
時
隨
地
都
在
精
進
自
己
的
專
業
，

除
了
逛
街
觀
察
新
的
包
裝
，
他
更
藉
由
每

次
接
案
的
機
會
，
實
地
勘
察
生
產
過
程
，

並
且
現
場
提
出
詢
問
，
持
續
保
持
自
己
為

客
戶
「
解
決
問
題
」
的
能
力
，
創
造
企
業

價
值
。  

	

「
服
務
、
品
質
、
負
責
」
是
粘
勝
經
營

的
中
心
精
神
，
因
此
在
數
位
印
刷
蔚
為
趨

勢
下
，
即
便
不
符
成
本
效
益
，
粘
育
嘉
仍

舊
堅
持
購
進
數
位
印
刷
機
，
除
了
與
時
俱

進
，
精
進
專
業
知
識
也
是
以
服
務
客
戶
為

先
，
當
客
戶
有
需
求
，
就
能
夠
立
刻
打
樣

給
他
們
參
考
，
盡
量
在
印
前
將
準
備
工
作

完
善
，
降
低
錯
誤
率
，
也
可
提
供
無
法
打

傳
統
樣
的
客
戶
服
務
，
為
客
戶
降
低
支
出

成
本
。

	

從
事
印
刷
業
十
多
年
，
粘
育
嘉
從
未

做
過
陌
生
拜
訪
，
客

戶
都
是
口
碑
推
薦
而

來
，
其
中
五
成
客
戶

都
是
貿
易
商
，
足
見

「
粘
勝
服
務
，
深
得

人
心
」
，
他
感
性
表

示
，
從
不
怕
為
客
戶

「
解
決
問
題
」
，
「
每

當
看
到
客
戶
拿
到
產

品
的
笑
容
，
比
我
賺

錢
更
開
心
！
」
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從印刷、包裝、到出貨，粘育嘉提供客戶一條
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